


成功大家の秘伝書 【人は頭で考え心で動く】 その⑦『空室対策ステップ１』
あなたのアパートがこれから空くことをどのように入居者予備軍に知ってもらうか…
とても大切なアクションですよね。今回は『集客』（知ってもらう）についてお話しします。
集客には５つのステップがあります。

アパートを知ってもらう５ステップ

①マーケットリサーチ
あなたのアパートにはどんな属性の人が住むと長く
住んで貰えるかを考えて、そのターゲットに向かいど
のような内容を発信するかを決めます。

②看板戦略
あなたのアパートの特徴（差別性）３つ考えポスター
などをつくりアパートの見やすい部分に看板として設
置します。

③ネットワークづくり
近隣不動産店
入居者の友達紹介
近隣飲食店・美容院・小物ショップ等アパートの宣伝
用にチラシを作成して配る

④WEB・ポータルサイト
大きなサイトではなく、セレクトショップのように住み方
の提案などをしてくれるサイトに掲載してもらう
サイト事例　
ブランチアベニュー　http://branch-avenue.com/

⑤募集図面・etc…
募集図面の補足資料として、写真・イラストカラーコディ
ネートした資料を用意して、下駄箱の上などに置きます。
この際に建物だけでなく周りの市場環境がわかるイラス
トなどがあるとより有効的です。


