


成功大家の秘伝書 【人は頭で考え心で動く】その⑤ 『成功のための4つの階段』

という事を正面から向き合って考える事が空室を埋める上で一番の
基本であるというお話をしました。では、この考えを持ったうえで実際
にどのような階段を創っていけば良いのか…

ある本に『色 と々学んだ事柄を実際に行動に起こす人は全体の二割
くらいしかいない…』と書いてありました。
私の好きな言葉にマーケティングを教えてくれた石原明先生がいつ
も言っていた『行動すれば次の現実』という言葉（教え）があります。
行動すればその先に必ず良いも悪いも結果が出ます。
その結果に対して『次の一手』を考えまた行動するのです。

～行動すれば次の現実～
今回は『4つの階段』について具体的な話します。
前回最後にお話しした内容覚えていますか…
賃貸業はもうサービス業です…というお話でした。

● 「誰に」住んでもらって （カテゴリー）

● 「どんな生活」をしてもらいたいか（コンセプト）

「良いと思ったけれどまだやっていません」はやっていないのと同じなのです。
同じマーケティングの恩師…理央周先生の言葉に『明日やろうは、馬鹿野郎』
があります。スケジュール管理の大切さを教えてくれました。

さて、このような教えの中から、是非地主さん・家主さんに実行という行動にし
て頂きたい階段は

となります。
次回からこの階段を一段一段ゆっくりと登って行けるお話しをしていきます。
引き続きお読み頂ければ幸いです。

● 階段其の壱…空室に対する対策
● 階段其の弐…満室になった時にこそ考える対策
● 階段其の参…テナントリテンション対策
● 階段其の四…ウェイティング対策


